NOMBRE DEL CURSO: GESTION DE COMPRAS Y PREVISION DE VENTAS EN EL PEQUENO
COMERCIO

AMBITO: COMERCIO Y MARKETING

HORAS: 100

OBJETIVOS:

El alumno serad capaz de desenvolverse dentro del Sector y determinar las necesidades de
compra de un pequefio comercio y realizar previsiones de ventas y los planes de
aprovisionamiento de mercaderias, realizando una buena seleccidon de proveedores, asi como
tramitar la documentacidon correspondiente a todo el proceso de compra a proveedores.
también, gestionar el proceso de recepcién de pedidos, inspeccionandolos y comprobdndolos
segun los criterios acordados y de comprobar la idoneidad del surtido del punto de venta,
conociendo su rentabilidad, el grado de obsolescencia y la caducidad de los productos,

integrando las utilidades del software del tpv en la gestién de compras y ventas en el comercio.
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5.4. Otros ratios
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5. Internet como herramienta de bldsqueda de proveedores y canal de compra
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1.

Realizacion de pedidos a través de medios presenciales y telematicos
1.1. Ordenes de compra

1.2. Pedidos

1.3. Avisos de envio/recepcién

1.4. Facturas

2. Especificaciones de producto

3. Ofertas

4. Deteccidon de errores en el proceso de compra y realizacion de ajustes
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Almacenaje y Gestion del Aprovisionamiento Del Pequeiio Comercio

1.

Organizacion del almacenaje en pequeios comercios

1.1. Materiales y equipos de manipulacidn de productos

1.2. Riesgosy accidentes habituales en el almacenaje, colocacidn y reposicién de productos
1.3. Ergonomiay equipos individuales de proteccion en la manipulacién de productos
Recepcion de mercancias y productos
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4.1. Anadlisis de stocks
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5. Recuento e inventario de productos
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2.8. indice de rentabilidad del lineal desarrollado
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4. Incorporacion de innovaciones y novedades a la gama de productos
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