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OBJETIVOS: 

El alumno será capaz de desenvolverse dentro del Sector y determinar las necesidades de 

compra de un pequeño comercio y realizar previsiones de ventas y los planes de 

aprovisionamiento de mercaderías, realizando una buena selección de proveedores, así como 

tramitar la documentación correspondiente a todo el proceso de compra a proveedores. 

también, gestionar el proceso de recepción de pedidos, inspeccionándolos y comprobándolos 

según los criterios acordados y de comprobar la idoneidad del surtido del punto de venta, 

conociendo su rentabilidad, el grado de obsolescencia y la caducidad de los productos, 

integrando las utilidades del software del tpv en la gestión de compras y ventas en el comercio. 
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